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Portafoglio

NAV interno
~81 M€

AuM
~60 M€
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Euronext GrowthMilan

24.9%

RedFish LongtermCapital
investe in PMI industriali nella 

fase di Mature Capital

Ebitda Target 

~ 2-50 M€
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REDFISH LONGTERM CAPITAL
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PERCHÉ INVESTIRE IN ITALIA?

Le tendenze del mercato che ritroveremo nelle nostre partecipate

Passaggio generazionale

~67.000 imprese italiane affrontano la successione nel 2025–27, spesso senza un piano

PMI al centro del mercato

9 investimenti su 10 riguardano imprese con meno di 250 addetti

Più potere negoziale

Raccolta in calo e operazioni in aumento: meno capitale insegue gli stessi deal

Aggregazioni e crescita

Settori frammentati: il buy & build crea leader di scala; 56 add-on nel 2025 (42 nel 2024)

Fonte: AIFI–PwC, Il mercato italiano del private equity e venture capital 2025 (marzo 2026); AIFI–CDP, Private debt 2025; Osservatorio PMI, Assemblea annuale 2025 (stima passaggi generazionali)

Le PMI con EBITDA 1–50 M€: pochi investitori

I grandi fondi non presidiano questo segmento: meno concorrenza, ingresso a multipli più bassi e rapporto diretto con l'imprenditore
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COME CREIAMO VALORE PER VOI

Tre leve che si sommano in ogni investimento, dall'ingresso all'uscita

+

+

+

Equity 
all'ingresso

Il capitale investito 
al closing

0 1

Deleverage

I flussi di cassa 
rimborsano il 
debito: il valore 
passa agli azionisti

0 2

Arbitraggio di 
multiplo

Ingresso a multipli 
contenuti, uscita a 
multipli più alti 
grazie a 
dimensione e 
qualità

0 3

M&A

Add-on che 
consolidano il 
mercato, con 
sinergie di costo e 
di ricavo

Equity all'uscita

Il valore restituito 
agli investitori alla 
exit

Rappresentazione illustrativa, non in scala



Società bresciana attiva nel settore dei sistemi di tubazioni corrugate e di resine per rivestimento di tubi
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POLIECO S.P.A.

OVERVIEW e BUSINESS MODEL KEY FINANCIALS (*)

• Polieco S.p.A. è una Società fondata nel 1977 ed attiva nella
progettazione e produzione di sistemi di tubazioni corrugate in
polietilene a doppia parete oltre che di resine per il rivestimento di tubi

• RFLTC è il investitore di minoranza di Polieco , con una quota attuale del
20%. RFLTC ha supportato la Società nella crescita attraverso linee
esterne con l’acquisizione di due società: Picenum Plast e The Compound
Company (TCC), quest’ultima avvenuta a gennaio 2026
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D RIVER D I C REAZ IO N E D I VALO REMERCATO DI RIFERIMENTO
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Dati in €’m

Sistemi di tubazioni in polietilene e resine tecniche

SETTORI DI RIFERIMENTO

Industrie Polieco MPB Picenum Plast The Compound Company
(Acquisita nel 2024) (Acquisita nel 2026)

SISTEMI DI TUBAZIONI

45% dei ricavi

• Canalette per impianti elettrici e TLC
• Fognature (sistema Ecopal) e chiusini

RESINE

55% dei ricavi

• Rivestimento tubi oil & gas
• Adesivi per packaging alimentare, 

cosmetico e farmaceutico

Leader in Italia nei tubi corrugati in PE a doppia
parete, con 5 società, ~500 dipendenti e ~475.000 mq
di stabilimenti.

LEADERSHIP

Acquisizioni di Picenum Plast (2024) e The Compound
Company (2026), che rafforzano il business delle
resine.

BUY & BUILD

Presenza diretta in Francia, Grecia, Slovacchia e Paesi
Bassi; TCC è la base per crescere nelle resine in Nord
Europa.

MERCATI ESTERI

Conferito mandato a Lazard per valutare operazioni
straordinarie (M&A, IPO e altre opzioni di
valorizzazione).

OPERAZIONI 
STRAORDINARIE

• Polieco opera in due mercati: tubazioni in polietilene per edilizia e
infrastrutture e resine tecniche per rivestimento tubi e adesivi industriali.

• La domanda è legata agli investimenti in reti fognarie, idriche e in fibra
ottica e alla crescita del packaging multistrato.

*dati al 2025 sono Proformati con l’acquisizione di TCC, che è in realtà stata perfezionata a gennaio 2026

La PFN è aumentata in seguito 
all’acquisizione di TCC e 

ad una distribuzione di dividendo
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1,5% 1,4% 1,4% 1,3%

0,8%

La Società svolge attività di acquisizione, gestione e integrazione di centri di diagnostica clinica.
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PURELABS S.P.A.

OVERVIEW e BUSINESS MODEL KEY FINANCIALS (*)

• PureLabs S.p.A., fondata nel dicembre 2022, con sede a Milano, svolge
attività di acquisizione, gestione e integrazione di centri di diagnostica
clinica, con il duplice obiettivo di creare una piattaforma articolata in
grado di generare economie di scala, sinergie e valore, da valorizzare nel
2026 attraverso la cessione dell'investimento a operatori strategici o
finanziari.

• RFLTC è il lead investor di PureLabs, con una quota attuale del 12,5%.
RFLTC, insieme al suo network di investitori, ha supportato PureLabs nel
processo di crescita buy&build avviato nel 2023, con l’obiettivo di creare
uno dei principali centri diagnostici polispecialistici in Italia. PureLabs ha
raccolto in 3 anni 45 €M ed ha avviato il processo di valorizzazione che
porterà PureLabs ad una seconda fase di ulteriore crescita e
rafforzamento sul mercato italiano.
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D RIVER D I C REAZ IO N E D I VALO REMERCATO DI RIFERIMENTO

Dati in €’m

Valorizzazione in Exit: arbitraggio sui multipli, su
EBITDA expected di ~12 €m vs. multipli pagati
sulle singole acquisizioni + miglioramento
margini

Il mercato italiano dei laboratori risulta
altamente frammentato (+23.000 strutture
sanitarie), con ampio spazio di consolidamento.

PureLabs aggrega e ottimizza centri diagnostici
creando valore attraverso sinergie operative ed
economie di scala (miglioramento marginalità).

SINERGIE

MERCATO

EXIT

Fonte: ISTAT, Sistema dei conti della sanità (SHA) – spesa per servizi ausiliari (HC.4), anno 2024; Ministero della Salute, Annuario Statistico del SSN 2023..
(*) Dati pro-forma, ovvero considerando sul periodo di analisi anche le acquisizioni effettuate 
nel corso del periodo di riferimento.

~ 5%  com plessivo del m ercato è in m ano ai prim i g randi
operatori

~95% 

+ 2.300 
players

M arket share

0,2
%

D im ensione: ~ €15,4 
m ld  Player: + 2.300 
players

In Italia, ca. il 60% d el m ercato è
ind irizzabile p er op eratori privati com e
PureLabs, m entre il restante 40% è in capo
al settore pubblico .

O PERATO RI
PRIVATI

MERCATO

Mercato Italiano dei laboratori diagnostici
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CLUB DEAL REDFISH   ~20 €M
Investimento RFLTC + network di investitori
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NUOVA EMISSIONE OBBLIGAZIONARIA
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6%
Rendita costante

Emittente Redfish Longterm Capital S.p.A.

Emissione complessiva €20,0M

Taglio minimo €10.000 e multipli

Durata
60 mesi, 

rimborso anticipato a 36

Deadline sottoscrizione 
I tranche

entro 30 novembre 2026

Un’emissione di obbligazione dematerializzata, con ISIN, per finanziare le nuove operazioni di investimento di Redfish Longterm Capital 
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Q&
A

G R A Z I E  P E R  L ’ A T T E N Z I O N E
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R E S T I A M O  I N  C O N T A T T O

SEGUICI E RESTA 
INFORMATO
Inquadra il QR code per seguire Redfish Capital Partners e 
ricevere gli aggiornamenti sulle nostre iniziative.

I N Q U A D R A  C O N  L A  F O T O C A M E R A

https://redfish.capital/?_gl=1%2At348hi%2A_up%2AMQ..%2A_ga%2ANTE1ODU4MTU1LjE3NTk5MDkyODM.%2A_ga_RCSY6QTB6S%2AczE3NTk5MDkyODMkbzEkZzEkdDE3NTk5MDkyODMkajYwJGwwJGgwsl%0d


FOR MORE INFORMATION

Paolo Pescetto
Founder & President
+39 334 665 4116
paolo.pescetto@redfish.capital

Andrea Rossotti

Founder & CEO 
+39 339 8698674
andrea.rossotti@redfish.capital

Francesco di Martino

Relationship Manager
+39 335 1733578
Francesco.dimartino@redfish.capital

Tommaso Palma Camozzi

Investment Analyst
+39 327 4592519
tommaso.palmacamozzi@redfish.capital

Joanna Gualano

Legal Director
+39 335 6564100
Joanna.gualano@redfish.capital

Redfish Longterm Capital adotta un modello di business responsabile, 

orientato alla creazione di valore nel lungo periodo.

Pubblica la Relazione di Sostenibilità ogni anno dal 2022 e misura la 

propria Carbon Footprint, con il supporto del partner CRESO e di un 

comitato ESG interno.
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